
Agente Inmobiliario  
Modalidad: 

distancia con una duración 77 horas

Objetivos: 

Adquirir las competencias profesionales necearías para dirigir, gestionar y rentabilizar una empresa
inmobiliaria, dominando además las técnicas, habilidades y conocimientos teóricos necesarios en el
sector urbanístico profesional.

Contenidos: 

MÓDULO 1. INTRODUCCIÓN A LA GESTIÓN INMOBILIARIA

UNIDAD DIDÁCTICA 1. INTRODUCCIÓN

 

MÓDULO 2. MARKETING Y COMERCIALIZACIÓN DE LA PROMOCIÓN INMOBILIARIA

UNIDAD DIDÁCTICA 1. LA PROMOCIÓN INMOBILIARIA

UNIDAD DIDÁCTICA 2. MARKETING Y COMERCIALIZACIÓN

UNIDAD DIDÁCTICA 3. DERECHO PROFESIONAL INMOBILIARIO

UNIDAD DIDÁCTICA 4. CÓDIGO DEONTOLÓGICO PARA PROFESIONALES INMOBILIARIOS

UNIDAD DIDÁCTICA 5. DERECHOS DE LAS PERSONAS CONSUMIDORAS EN LA
ADQUISICIÓN Y EL ARRENDAMIENTO DE VIVIENDAS

 



MÓDULO 3. EXPERTO EN GESTIÓN DE VENTAS Y ALQUILERES DE INMUEBLES

UNIDAD DIDÁCTICA 1. LOS DERECHOS REALES. LA PROPIEDAD Y LOS DERECHOS
REALES LIMITADOS DE DOMINIO

UNIDAD DIDÁCTICA 2. EL CONTRATO DE COMPRAVENTA (I)

UNIDAD DIDÁCTICA 3. EL CONTRATO DE COMPRAVENTA (II)

UNIDAD DIDÁCTICA 4. EL DERECHO INMOBILIARIO REGISTRAL

UNIDAD DIDÁCTICA 5. EL REGISTRO DE LA PROPIEDAD

UNIDAD DIDÁCTICA 6. EL PROCEDIMIENTO REGISTRAL

UNIDAD DIDÁCTICA 7. LOS DERECHOS REALES DE GARANTÍA: LA HIPOTECA

UNIDAD DIDÁCTICA 8. EL CONTRATO DE ARRENDAMIENTO (I)

UNIDAD DIDÁCTICA 9. EL CONTRATO DE ARRENDAMIENTO (II)

UNIDAD DIDÁCTICA 10. EL CONTRATO DE ARRENDAMIENTO (III)

UNIDAD DIDÁCTICA 11. LA PROPIEDAD HORIZONTAL I. CONSTITUCIÓN Y EXTINCIÓN

UNIDAD DIDÁCTICA 12. LA PROPIEDAD HORIZONTAL II. FIGURAS JURÍDICAS
ANÁLOGAS

 

MÓDULO 4. TASACIONES Y VALORACIONES INMOBILIARIAS

UNIDAD DIDÁCTICA 1. INTRODUCCIÓN

UNIDAD DIDÁCTICA 2. VALORACIÓN DE INMUEBLES Y URBANISMO

UNIDAD DIDÁCTICA 3. NORMATIVA APLICABLE A LAS PERITACIONES Y TASACIONES
INMOBILIARIAS



UNIDAD DIDÁCTICA 4. MÉTODOS DE VALORACIÓN

UNIDAD DIDÁCTICA 5. VALORACIÓN DE BIENES INMUEBLES Y DERECHOS

UNIDAD DIDÁCTICA 6. ELABORACIÓN DE INFORMES Y CERTIFICADOS DE TASACIÓN


