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Gestion administrativa para el asesoramiento de

productos de activo vl
Modalidad:

e-learning con una duracion 56 horas

Objetivos:

- Redlizar los célculos financieros necesarios para €l asesoramiento sobre los distintos productos de
activo.

- Anadizar la viabilidad de las diferentes operaciones de financiacion manejando la informacion
necesaria.

- Interpretar e contenido y la estructura del balance de situacion y de la cuenta de resultados de una
organizacion afin de determinar su situacion financiera

Contenidos:

1. Procedimientos de célculo financiero basico aplicable alos productos financieros de activo.
1.1. Actualizacion ssimple:

1.1.1. El descuento comercial.

1.1.2. El descuento matemético.

1.2. Actualizacioén compuesta:

1.2.1. El descuento compuesto.

1.3. Rentas constantes, variablesy fraccionadas:

1.3.1. Descripcion.
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1.3.2. Variables que intervienen.

2. Gestion y andlisis de las operaciones bancarias de activo.
2.1. Las operaciones bancarias de activo.

2.1.1. Caracteristicas.

2.2. Los préstamos.

2.2.1. Elementos.

2.2.2. Variables en una operacion de préstamo.
2.2.3. Clases.

2.2.4. Factores que influyen en la concesion.
2.2.5. Métodos de amortizacion de préstamos.
2.2.6. Tratamiento fiscal.

2.3. Los créditos.

2.3.1. Caracteristicas.

2.3.2. El crédito en cuenta corriente.

2.4. Lagarantia crediticia:

2.4.1. Garantia personal.

2.4.2. Garantiareal.

2.5. El aval bancario.

2.5.1. Descripcion.
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2.5.2. Formalizacion.

2.6. Laremesa de efectos.

2.6.1. Caracteristicas.

2.6.2. Liquidacion.

2.7. El arrendamiento financiero o leasing.
2.7.1. Caracteristicas.

2.7.2. Elementos.

2.7.3. Personas que intervienen.

2.7.4. Modalidades.

2.7.5. Variables en una operacion de leasing.
2.7.6. Coste leasing.

2.8. El Renting.

2.8.1. Caracteristicas.

2.8.2. Personas gue intervienen.

2.9. El Factoring.

2.9.1. Descripcion.

2.9.2. Intervinientes.

2.9.3. Modalidades: con recurso y sin recurso.
2.10. El Confirming.

2.10.1. Descripcion.
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2.10.2. Caracteristicas.

2.10.3. Clases: con financiamiento y simple.
2.11. Los empréstitos.

2.11.1. Descripcion.

2.11.2. Elementos.

2.11.3. Variables de un empréstito.

2.11.4. Clases. pago periodico de intereses, pago acumulado de intereses.

3. Aplicaciones informéticas de gestion bancaria

3.1. Hojas de calculo financiero:

3.1.1. Funciones financieras aplicadas a productos de activo.

3.1.2. Cuadros de amortizacién de préstamos. 3.1.3. Representaciones graficas de datos.
3.2. Aplicaciones de gestién de créditos:

3.2.1. Credit scoring.

3.3. Simuladores de célculo financiero

3.4. Internet.

3.4.1. Las direcciones web.

3.4.2. El navegador.

3.5. Normativa de seguridad y medioambiente en el uso de material informético.
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4. Andlisis e interpretacion de los estados financieros contables.
4.1. Masas Patrimoniales:

4.1.1. Activo: corrientey no corriente.
4.1.2. Patrimonio Neto.

4.1.3. Pasivo: corriente y no corriente.
4.2. El balance.

4.2.1. Composicion.

4.2.2. Modelo normal.

4.2.3. Modelo abreviado.

4.3. Las cuentas de gestion.

4.3.1. Cuentas de ingresos.

4.3.2. Cuentas de gastos.

4.4, Lacuenta de pérdidas y ganancias.
4.4.1. Composicion.

4.4.2. Modelo normal.

4.4.3. Modelo abreviado.

4.5. Instrumentos de andlisis:

4.5.1. Fondo de Maniobra.

4.5.2. Cash-Flow.

4.5.3. Periodo medio de maduracion.
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4.5.4. Punto muerto o umbral de rentabilidad.

4.5.5. Apalancamiento financiero.

4.5.6. Ratios.
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