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Escaparatismo comercial
Modalidad:

e-learning con una duracion 56 horas

Objetivos:

Adquirir las competencias profesionales necesarias para definir distintos tipos de surtido y categoria de
productos o categorias de productos para optimizar un espacio de venta, analizar la determinacion y
organizacion de un plan de implantacion de productos, asi como aplicar métodos de control de la
implantacion de productos.

Contenidos:

-Analizar lainformacion esencial que se mangjaen €l disefio de escaparates.-Disefiar distintos tipos de
escaparate en funcién de unos objetivos técnicos, comercialesy estéticos previamente
definidos.-Analizar los procesos de montaje de un escaparate valorando la organizacion, normativa de
prevencion y técnicas aplicables.
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