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Medios de pago internacionales
Modalidad:

e-learning con una duracion 56 horas

Objetivos:

Adquirir las competencias profesionales necesarias para analizar los posibles medios de cobro o pago
internacional es adecuados a las operaciones comerciales de mercancias, servicios 0 proyectos, gestionar
las posibles garantias y avales adecuados a las transacciones internacionales, asi como los medios de
pago y cobro en las transacciones internacionales de acuerdo con las condiciones establecidas en €
contrato de compraventa.

Contenidos:

1. Factores econdmicosy legales de los medios de cobro y pago en operaciones comerciales 1.1.
Obligaciones de las partes en la compraventainternacional. 1.2. Condiciones de pago: 1.2.1. Plazo.
1.2.2. Moneda. 1.2.3. Forma. Medio: concepto, condiciones 1.3. Relacion entre formade pago y
condiciones de entrega de la mercancia (INCOTERMYS): 1.3.1. Andlisis de cada uno de los
INCOTERMS en relacién al medio de pago. 1.3.2. Pago anticipado-entrega de las mercancias.
Desarrollo operativo. 1.3.3. Pago simultaneo-entrega de las mercancias. Desarrollo operativo. 1.3.4.
Pago posterior-entrega de las mercancias. Desarrollo operativo. 1.4. Regulacion de los medios de pago
internacionales: 1.4.1. Armonizacion y unificacién comunitaria. 1.4.2. Autorregulacion y nuevalex
mercatoria. 1.4.3. Reglasy Usos Uniformes Camara de Comercio Internacional. 1.4.5. Derecho
Uniforme. Convenios UNCITRAL. 1.4.6. Regulacién en Espafia de |os cobros y pagos con el exterior

2. Gestion de los documentos e intervencion de las entidades financieras 2.1. El papel de los bancos en
los medios de cobro y pago: 2.1.1. Intermediacion. 2.1.2. Garantia. 2.1.3. Financiacion. 2.1.4.
Emision-liquidacion. 2.1.5. Informacién y asesoramiento. 2.2. Tipos de documentos. emision,
cumplimentacion y legalizacién en su caso. 2.2.1. Documentos financieros: Letra de cambio, cheque,
pagaré. 2.2.2. Documentos informativosy comerciales: factura proforma, factura comercial y otros.
2.2.3. Documentos de transporte: Aéreo (AWB), Maritimo (Bill of Lading). Péliza de fletamento. Por
carretera (CMR) y ferroviario. Multimodal (FBL). 2.2.4. Documentos de seguro. 2.2.5. Documentos
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administrativos y aduaneros. 2.2.6. Otros documentos: certificado de peso, certificado sanitario,
certificado de origen, certificado SOIVRE. Licencias. 2.2.7. Busqueda de informacién sobre requisitos
de la documentacién en pais de importaci on/introduccion y exportacion/expedicion.  2.3. Diferentes
funcionesy compromisos de | as entidades segiin medio de pago: 2.3.1. Comprobacion de los
documentos. 2.3.2. Discrepancias de |os documentos. 2.3.3. Levantamiento de reservas. 2.3.4. Otras
funciones. 2.3.5. Utilizacion de aplicaciones informéticas y tecnol 6gicas para la gestion integrada del
pago y deriesgosy presentacion de documentos. 2.4. Gestion de la documentacion para el cobro/pago
con clientes/proveedores: 2.4.1. Tiposy requisitos de los documentos segun pais. Busgueda de
informacién. 2.4.2. Comprobacion y verificacion de los documentos. 2.4.3. Solucion de errores de los
documentos. Retrasos. 2.4.4. Acciones preventivas y correctoras de conflictos con clientes/proveedores
en retrasos, impagos y otros en la compraventa internacional. 2.4.5. Utilizacion de aplicaciones
informaéticas paratramitar y gestionar la documentacion de la operacion con clientes/proveedores.

3. Seleccidn del medio de pago y cobro internacional 3.1. Factores aconsiderar en laeleccion: 3.1.1.
Confianza. 3.1.2. Fuerza comercial. 3.1.3. Riesgo pais. 3.1.4. Legislacion. 3.1.5. Costumbres. 3.1.6.
Divisa. 3.1.7. Coste. 3.2. Motivos de laeleccion: 3.2.1. Parael exportador: seguridad. 3.2.2. Para el
importador: coste bajo.

4. Clasificacion de los medios de cobro y pago 4.1. Clasificacion en funcion de: 4.1.1. Confianza,
seguridad y coste. 4.1.2. Momento de pago: Anterior ala entrega de la mercancia/Documentos.
Simultaneo ala entrega de la mercancia/lDocumentos. Posterior alaentregade la
mercancia/lDocumentos. 4.1.3. Documentos. 4.2. Cheque bancario. 4.2.1. Concepto. 4.2.2. Esqguemade
funcionamiento. 4.2.3. Ventgjas. 4.2.4. Inconvenientes. 4.2.5. Coste. 4.2.6. Relacion entregade la
mercancia- pago. 4.2.7. Documentacion requerida por la entidad financiera. 4.3. Orden de pago simple.
4.3.1. Concepto. 4.3.2. Esguema de funcionamiento. 4.3.3. Ventgjas. 4.3.4. Inconvenientes. 4.3.5. Coste.
4.3.6. Relacion entrega de la mercancia- pago. 4.3.7. Documentacién requerida por la entidad financiera.
4.4. Orden de pago documentaria. 4.4.1. Concepto. 4.4.2. Esquema de funcionamiento. 4.4.3. Ventajas.
4.4.5. Inconvenientes. 4.4.6. Coste. 4.4.7. Plazo de pago. 4.4.8. Relacion entrega de la mercancia- pago.
4.4.9. Documentacion requerida por la entidad financiera

5. LaRemesa en | as operaciones de compraventa internacionales 5.1. Concepto. 5.2. Remesa simple:
5.2.1. Esquema de funcionamiento. 5.2.2. Ventgjas. 5.2.3. Inconvenientes. 5.2.4. Coste. 5.2.5. Relacion
entrega de la mercancia- pago. 5.2.6. Documentacion requerida por laentidad financiera. 5.2.7.
Normativa. 5.3. Remesa documentaria: 5.3.1. Esquema de funcionamiento. 5.3.2. Ventgjas. 5.3.3.
Inconvenientes. 5.3.4. Coste. 5.3.5. Relacion entrega de la mercancia- pago. 5.3.6. Documentacion
requerida por la entidad financiera. 5.3.7. Normativa.

6. El crédito documentario en las operaciones de comercio internacional 6.1. Concepto e importancia del
crédito documentario. 6.2. Partes que intervienen. 6.3. Principales tipos de crédito documentario: 6.3.1.
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Revocable. 6.3.2. Irrevocable. 6.3.3. Confirmado. 6.3.4. No confirmado. 6.3.5. Rotativos. 6.3.6.
Subsidiario. 6.3.7. Transferible. 6.3.8. Respaldado. 6.3.9. Renovable. 6.3.10. Clausularoja. 6.3.11.
Clausula verde. 6.4. La carta de crédito. 6.5. Operativa del crédito documentario. Esquema de
funcionamiento: 6.5.1. Negociacion entre comprador y vendedor. 6.5.2. Emision y presentacion de
documentos. Revision de documentos. Discrepancias. Reservas. 6.6. Potenciales riesgos del crédito
documentario. 6.7. Ventgjas. 6.8. Inconvenientes. 6.9. Coste. 6.10. Relacion entregade la
mercancia-pago. 6.11. Las fechas en los créditos documentarios. 6.12. Documentacion requerida por la
entidad financiera. 6.13. Normativa. Reglasy Usos Uniformes de la Camara de Comercio Internacional

7. Avalesy garantias en operaciones de compraventainternacional 7.1. Garantias bancarias: Concepto.
7.2. Clasificacion atendiendo a su objeto: 7.2.1. Garantia de licitacion. 7.2.2. Garantia de buena
gjecucion. 7.2.3. Garantia de anticipo. 7.2.4. Garantia de calidad. 7.2.5. Garantias de préstamos. 7.2.6.
Garantia comercial. 7.2.7. Garantia de retencion. 7.3. Clasificacion atendiendo ala naturaleza de
compromiso del garante: 7.3.1. Las garantias independientes o a primer requerimiento: concepto, clases,
funcionamiento. Ventgjas e inconvenientes. Extincion. 7.3.2. Lafianza: concepto. Partes que
intervienen. Fianzainternacional. 7.4. Reglas Uniformes de la Camara de Comercio Internacional.

8. Utilizacién del comercio electronico en los medios de cobro y pago 8.1. Legislacion sobre comercio
electronico: 8.1.1. Ambito nacional. 8.1.2. Ambito europeo. 8.1.3. Ambito internacional . 8.2. Seguridad
de pagos y cobros en comercio electronico. 8.3. Tipos de pagosy cobros en internet: 8.3.1. Tarjetade
crédito. 8.3.2. Pagos en sesion. 8.3.3. Pagos fuera de sesion. 8.4. Sistemas de intercambio de datos en las
operaciones internacionales. 8.4.1. SWIFT. Caracteristicas. Mensgjes. 8.4.2. EDI. Definicion.
Funcionamiento.

Soluciones
Formativas




