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Crea Tu Propia Optica
Modalidad:

e-learning con una duracion 56 horas

Objetivos:

- Aprender a crear un proyecto y laviabilidad del mismo.
- Gestionar de manera contable, fiscal y laboral tu propia optica.

- Atender correctamente alos clientes de la dptica
- Aprender a gestionar correctamente |os tipos de documentos utilizados en la dptica.

- Conocer las diferentes técnicas de venta asi como €l tipo de comportamiento y caracteristicas de un
buen gestor.

Contenidos:

UNIDAD DIDACTICA 1. CONSTITUCION JURIDICA DEL PEQUENO NEGOCIO O
MICROEMPRESA.

Clasificacion de las empresas.

Tipos de sociedades mercantiles mas comunes en pequefios Negoci0S 0 Microempresas.
Laformajuridica de sociedad: exigencias legales, fiscales, responsabilidad frente atercerosy capital
social.

Laeleccion delaformajuridica de la microempresa.

UNIDAD DIDACTICA 2. GESTION CONTABLE, FISCAL Y LABORAL EN PEQUENOS
NEGOCIOS O MICROEMPRESAS.

Obligaciones contables en funcién de laformajuridica.
Lagestion fiscal en pequefios negocios.
Obligaciones de caréacter laboral.

Soluciones
Formativas

L&
Ibérica

RS —————

_ AVDA. DE BRASIL, 6-T° PLANTA

s MADRID. -

| Telf.918258053 - Fax. 918258591 -
< e

£




La manera !Hfi') ‘:E‘HU‘ d dt‘ que crezca
fu organizacion

CON LOS LIDERES EN ey m m § 150z
FORMACION 7 o e

Aplicaciones informéticas y ofimaticas de gestion contable, fiscal y laboral.
UNIDAD DIDACTICA 3. LASLENTES OFTAMICAS

I ntroduccion

L entes oftAmicas

Caracteristicas de las lentes

Clasificacion de las lentes segn el material
Fabricacion

Tratamientos

Lentes seguin €l tipo de vision

UNIDAD DIDACTICA 4. CATALOGO Y TARIFA DE LENTES OFTALMICAS

Introduccion

Catdlogo Genera de Lentes

Uso e Interpretacion del Catélogo
Estructuradel Catalogo

UNIDAD DIDACTICA 5. LASMONTURAS OPTICAS

Evolucién e historia de las monturas

Material es parala fabricacién de monturas
Fabricacion de monturas

Tratamientos superficiales

Tipologia de monturas

Tipos de rostros

Relacion de tipologias: eleccion de lamontura

UNIDAD DIDACTICA 6. CODIGO DEINTOLOGICO

Introduccion

Actuacion profesional

Relacién con el paciente

Relaciones entre profesionales
Trabajar en equipo

Delegacion

Establecimientos sanitarios de éptica
Publicidad
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Publicaciones
Investigacion
Relaciones entre profesionales de la corporacion

UNIDAD DIDACTICA 7. COMPORTAMIENTO DE VENTA

El vendedor

Tipos de vendedores

Caracteristicas del buen vendedor

Como tener éxito en las ventas

Nociones de psicologia aplicada a la venta
Actividades del vendedor

UNIDAD DIDACTICA 8. TECNICAS DE VENTA

Tipos de ventas aplicadas al dependiente de comercio
Técnicas de ventas

M etodol ogia que debe seguir el vendedor

El precontacto

El contacto

Argumentacion

Demostracion

Negociacion

Cierredelaventa

_ AVDA. DE BRASIL, 6-T° PLANTA

s MADRID. -

| Telf.918258053 - Fax. 918258591 -
< .

£

m mm ! 1SO 27001
Nel o0 AQ ‘ LLC (Certification)
L\ [accm|accm]

Soluciones
Formativas

L&
Ibérica

RS —————



